
 

 

 

Garant de l’image de marque dont il/elle est l’ambassadeur(rice), le/la commercial(e) Groupes prospecte 

ses clients (CSE, associations, entreprises, collectivités…), développe des relations durables avec eux en les 
conseillant sur les meilleures destinations compte tenu de leurs besoins et préférences, en leur proposant des 
voyages répondant à leurs attentes, en suivant les tendances du marché, voire en les devançant et en adaptant 
les offres en conséquence tout en s’appuyant sur un catalogue de produits issu d’une production maison.  
La passion du voyage, l’attitude positive, les qualités exceptionnelles en communication permettant une juste 
découverte clients, l’écoute, ainsi que le conseil précis et privilégié seront de réels avantages pour finaliser les 
ventes. Le Commercial Groupes doit s’assurer de la bonne gestion de son portefeuille clients mais aussi de la 
facturation et de l’encaissement des ventes permettant d’atteindre les objectifs fixés dans le respect des process 
internes définis. 

Profil  

Vous êtes à la recherche d’une entreprise dynamique, authentique, avec de réelles valeurs au travail, pour un 
contrat à durée indéterminée à temps plein. 

Doté(e) d’un excellent sens de l’accueil et d‘écoute, d’un réel sens commercial avec notamment l’organisation 
et le suivi d’opérations commerciales, d’une capacité à démarcher des prospects, d’une expertise du voyage 
et suscitant l’envie de voyager, vous avez le souci de rendre un service personnalisé et de qualité. Disposant 
d’une bonne culture générale et d’une excellente présentation, vous bénéficiez d’une formation bac + 2 dans 
le tourisme ou équivalent et vous connaissez les produits touristiques et les techniques de ventes.  

PACKAGE DE REMUNERATION (fixe + commission + véhicule) ATTRACTIF ! 

Nous serons présents au salon IFTM sur le stand Tomorrow Travel (L40). 
Venez nous rencontrer !  
Vous pouvez également adresser votre dossier de candidature à : 

BESOIN IMMEDIAT ! 

 

 
 

Pour assurer le développement de son activité Groupes sur les différentes régions de France, 
Bretagne, Sud-ouest, Paris Ile-de-France, Nord et Est, 

Le GROUPE TOMORROW TRAVEL recrute pour le réseau Univairmer voyages   

des Commerciaux Groupes – H/ F. 

 e.metay@univairmer.com 

 

 

CDI à 35 heures par semaine. 
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